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Von Sabine Knnemann : Vertriebsrecherche leicht gemacht: Die besten Informationsquellen zu Kunden, 
Wettbewerb und Trends  before purchasing it in order to gage whether or not it would be worth my time, and all 
praised Vertriebsrecherche leicht gemacht: Die besten Informationsquellen zu Kunden, Wettbewerb und Trends: 

KundenrezensionenHilfreichste Kundenrezensionen0 von 0 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. kurzes 

http://f3db.com/pub/links.php?id=3409126368


Buch zum Einstieg an das Thema VertriebsrechercheVon Christian Hinz-MorgensternDieses Buch bietet einen kleinen 
und vor allem schnellen Einblick rund um das Thema "Vertriebsrecherche".Es geht dabei aber nicht in die Tiefe.

Pressestimmen"Ein wertvoller Ratgeber fr alle, die dank richtiger Vertriebsinformationen schneller (re-)agieren, 
Marktchancen erkennen und Nischen besetzen wollen." AssCompact, 01/2006WerbetextWie Sie wichtige 
Vertriebsinformationen aufspren und Gewinn bringend nutzenKurzbeschreibung"Vertriebsrecherche leicht gemacht" 
gibt Vertriebsprofis in kleinen und mittelstndischen Unternehmen einen praktischen Leitfaden an die Hand, mit dem es 
ihnen schnell und ohne groen Aufwand gelingt, die besten Informationsquellen fr den Vertrieb zu finden, die Daten 
gezielt zu analysieren und sie Gewinn bringend zu nutzen. 


