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Werbetextschneller. gut. beraten.KurzbeschreibungNeben den rechtlichen und steuerlichen Besonderheiten beim
Unternehmensverkauf sind die Hrden durch unterschiedliche Unternehmenskulturen zu kennen. Schon die
Entscheidung fr den richtigen Kufer kann viele Punkte in der Umsetzung und Integration erleichtern. Das Buch
erlutert daher alle wichtigen Schritte von der K onzeptionsphase bis zur Integration.BuchrckseiteEin
Unternehmensverkauf bedeutet viel seitige Herausforderungen:Neben den rechtlichen und steuerlichen Besonderheiten
sind auch die Hrden durch unterschiedliche Unternehmenskulturen zu beachten. Schon die Entscheidung fr den
richtigen Kufer kann viele Punkte in der Umsetzung und Integration erleichtern. Das Buch erlutert alle wichtigen
Schritte von der Konzeptionsphase bis zur Integration und geht auf die besonderen Bedrfnisse kleiner und mittlerer
Unternehmen (KMU) ein.Der InhaltGrnde fr MA-Prozesse aus Sicht des Mittel standesDen passenden Kufer
findenUnternehmenskulturen der BeteiligtenChancen und Risiken fr Kufer und VerkuferKlassischer Ablauf eines MA-
ProzessesGestaltung der IntegrationDie ZielgruppenGeschftsfhrer und Entscheider von kleineren und mittleren
Unternehmen Der AutorDr. Jrgen Wegmann ist Geschftsfhrer der KWU Gesellschaft fr Mittel standsberatung AG.
Neben der langjhrigen Unternehmenspraxis zeichnet ihn auch seine Lehrttigkeit an zahlreichen Hochschulen als
ausgewiesenen Experten fr die Beratung mittelstndischer Unternehmen aus.



