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KundenrezensionenHilfreichste Kundenrezensionen2 von 2 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. Gut, 
bersichtlich und umfangreichVon P. NackeIch bin als MSL ttig und habe auch als Medical Advisor gearbeitet. Dies 
Buch ist wirklich eine gute Hilfe fr Einsteiger und eine sinnvolle Untersttzung fr den normalen Arbeitstag. Alle 
Ttigkeitsbereiche sind ausfhrlich dargestellt, viele Tipps, Tricks und Hinweise fr die tgliche Arbeit vorhanden und 
zustzliche weiterfhrende und vertiefende Hinweise werden gegeben. Definitiv ein Nachschlagewerk fr jeden Tag. Ich 
wrde es definitiv wieder kaufen! Preis/Leistung stehen in einen guten Verhltnis zueinander.5 von 6 Kunden fanden die 
folgende Rezension hilfreich. Extrem umfangreiche und vor allem praktikable Tipps fr den ArbeitsalltagVon 
CustomerDerzeit arbeite ich als Medical Science Liaison, wobei diese Rolle sehr unterschiedlich von Firma zu Firma 
aufegefasst wird.Das Buch wurde kurz und prgnant geschrieben und reisst sehr viele Themen an, gibt aber auch viele 
Buch- und Internetseiten-Tipps zum Vertiefen des Stoffes von Interesse.Sehr positiv finde ich die vielen praktischen 
Tipps fr den Alltag, die von Umgang mit Meinungbildnern ber die Gestaltung von z.B. PowerPoint-Folien bis zum 
Stimmgebrauch gehen. Zustzlich kurze Kapitelchen zu z.B. besserer Effizienz bei der Arbeit, Zeitmanagement, 
Outsourcing und vielem anderen. Ich werde jedenfalls versuchen, einiges davon umzusetzen.Warum ziehe ich einen 
Stern ab?Weil die Beschreibung des MSL/MA-Ttigkeitsfeldes erst spt und wenig differenziert im Buch erfolgt. 
Stattdessen gibt es eine Portion Langeweile mit z.B. gesetzlichen Rahmenbedingungen am Anfang. Das weckt beim 
Beginn der Leselektre nicht gerade Begeisterungsstrme. Dafr einen halben Stern Abzug.Den zweiten halben Stern 
ziehe ich dafr ab, dass viele Tipps zum Umgang mit Menschen, Karriere und anderem auch nur abgekupfert sind, 
wobei die Quellen nicht immer ganz sauber genannt werden. Oft genug ja, aber nicht immer. Von einem Akademiker 
als Autor erwarte ich diesbezglich ein bischen mehr Grndlichkeit.Insgesamt aber eine wertvolle Lektre und Hilfe fr 
den Arbeitsalltag. Klare Kaufempfehlung fr diejenigen, die als MA oder MSL arbeiten. Fr Leute, die Interesse am Job 
als MSL haben und wissen wollen, was man da genau macht, denen sei aber das Buch "The Medical Science Liaison: 
An A to Z guide" von Erin Albert ans Herz gelegt. Ist auch presilich gnstiger.1 von 2 Kunden fanden die folgende 
Rezension hilfreich. Exzellentes BuchVon Z.KruzeEinfach geschrieben, leicht zum lesen, gute Tips! Ein gutes 
Hilfsmittel fr die Arbeit als Medical Advisor, um die Kunden besser zu verstehen.

KurzbeschreibungDieses Buch gibt Medical Advisors, medizinisch-wissenschaftlichen Fachreferenten und Medical-
Marketing-Managern der Arzneimittelindustrie das erforderliche Know-how zur Realisierung des vollen 
medizinischen und wirtschaftlichen Potenzials eines Arzneimittels.BuchrckseiteErfolgreich als Medical Advisor und 
Medical Science Liaison ManagerWerden Sie von diesem Buch profitieren? Ja, insbesondere wenn Sie in 
medizinischen, wissenschaftlichen oder technischen Bereichen der Pharma- und Medizintechnik-Branche ttig sind. Sie 
finden hier praktische Tipps, Beispiele und Fallstudien, die Ihr Know-how aktualisieren. Vorschlge, Empfehlungen 
und Checklisten illustrieren, wie Sie Chancen erkennen und nutzen.Der InhaltMit den Anregungen und Hinweisen 
dieses Buches werden Sie Wissenschaftliche Daten klar kommunizieren Anfragen schnell beantworten Ihre 
Kooperation mit Marketing und Vertrieb verbessern Kunden und Kollegen kompetent beraten Sprache wirkungsvoll 
einsetzen Tabellen und Diagramme prgnant gestalten Mit externen Experten effektiv zusammenarbeiten Mit 
Meinungsbildnern souvern umgehen Ihren persnlichen Stellenwert berzeugend vermitteln.Die Zielgruppen- Medical 
Advisor und Scientific Advisor- Medical Scientific Liaison Manager- Scientific Communication Manager- Medical 
Marketing Manager- Med.-Wiss. MitarbeiterDer AutorDr. med. Gnter Umbach hilft als Trainer, Berater und Autor 
europischen Fhrungskrften, effektiver Ergebnisse zu erreichen. Sie profitieren von seinen Erfahrungen in der Pharma-
Industrie als Produktmanager, Informationsbeauftragter, Medical Director, Marketing Director und weltweiter 
Teamleiter fr die Strategie einer groen Marke. Mehr auf www.umbachpartner.comber den Autor und weitere 
MitwirkendeDr. med. Gnter Umbach hilft als internationaler Trainer und Berater Fhrungskrften, effektiver Ergebnisse 
zu erreichen. Sie profitieren von seinen Erfahrungen in der Pharma-Industrie als Produktmanager, 
Informationsbeauftragter, Medical Director, Marketing Director und weltweiter Teamleiter fr die Strategie einer groen 
Marke. Mehr auf www.umbachpartner.com 


